BOLU ABANT IZZET BAYSAL UNIVERSITESI
GEREDE UYGULAMALI BILIMLER YUKSEKOKULU
PAZARLAMA BOLUMU DERS ICERIKLERI

ZORUNLU DERSLER

I. YIL / I. DONEM

PAZ0101 isletme Bilimine Giris (3-0-3) AKTS : 5

Isletmeciligin kavramsal boyutlari, tarihi gelisimi, tiretim faktorleri, girisim, girigimci-
yonetici kavramlari, igletmenin sorumluluklari, isletmenin nitelikleri, amaglari, baski/gikar
gruplari, isletmenin siniflandirilmasi, igletmenin gevresi, biiylikliigii ve kapasite kullanimai,
isletmelerin kurulus ¢aligmalari

PAZ0103 Matematik (3-0-3) AKTS : 4

Kiime kavrami. Say1 teorisi. Denklemler ve esitsizlikler. Bagint1 ve fonksiyonlar. Dogrusal,
tssel, logaritmik fonksiyonlar. Limit ve siireklilik. Tiirev kavrami ve fonksiyonlarin kritik
noktalarinin belirlenmesi. Grafik ¢izimi. Isletme ve iktisat alanlarinda uygulama 6rnekleri

PAZ0105 iktisada Giris I (3-0-3) AKTS : 5

Ekonomi nedir? Ekonomik problem, Talep ve Arz, Esneklik, Etkinlik, Piyasa
Mekanizmasina Miidahale, Tiiketici tercihleri, Uretim; Cikt1 ve Maliyet, Tam Rekabet,
Tekel Piyasasi, Tekelci Rekabet Piyasasi; Oligopol, Uretim faktorleri: faktor piyasasi;
Faktor arz1 ve talebi

PAZ0107 Hukukun Temel Kavramlarn (3-0-3) AKTS : 4
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Dersin amaci, hukuk kavramim genel olarak anlamay1 saglamaktir. Dersin igerdigi konular
soyledir: Temel hukuk kavrami, hukuki yorum kuramlari, Tiirk Hukuku'nun kaynaklar: ve
karsilagtirmali yasama siiregleri. Dersi tamamladiklarinda &grenciler hukuki aragtirma ve
problem ¢dzme konusundaki analitik yetenekleri kullanabilir hale geleceklerdir.

TURGO101 Tiirk Dili I (2-0-2) AKTS : 2

Dil, dil kiiltiirii, diinya dillerinin siniflandirilmas1 ve Tiirkgenin bu siniflandirmadaki yeri;
Tiirkgenin gelisimi ve bugiinkii durumu; Tiirk¢enin ses bilgisi; yazim kurallari, noktalama
isaretleri ve uygulamalari; Tiirkgenin bigim bilgisi (yapim ve ¢ekim ekleri); kompozisyonla
ilgili genel bilgiler, anlatim tiirleri ve uygulamalari; Tiirkcede zarflar, edatlar ve
kullanimlari.

YBDG0101 ingilizce I (2-0-2) AKTS : 4

Bu dersin genel hedefi, baslangigc seviyesinde Ingilizce bilgisi edindirme ve temel
becerilerin ediniminin saglanmasidir. Dersin igeriginde, dilin temeli; tanmiyma konusuna
giris, konugmaya baglama, fiillerin tanitimi, yer ve kisi tanitimi, yetenekler, tercihler, teklif
ve kabul etmek, siklik zarflari, soru sorma ve yanitlama, gegmis zaman, diizenli ve diizensiz
fillerin ¢ekimi, zaman zarflarinin kullanimi yer almaktadir.

ATAGO0101 Atatiirk ilkeleri ve Inkilap Tarihi I (2-0-2) AKTS : 2

Tiirk halkinin yarattig1, benimsedigi ve devam ettirdigi Atatiirk devrim ve ilkelerini bilimsel
yontemlerle 6grencilere vermek. Universite gengligini iilkenin boliinmez biitiinliigiine sahip
¢ikan; Cumhuriyet ilkelerine, insan haklarina, laik devlet felsefesine ve hukukun
iistiinliigiine inanan kisiler olarak yetistirmek.

I. YIL / II. DONEM

PAZ0104 Temel Bilgi Teknolojileri (3-0-3) AKTS : 4
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Bilisime girig, bilgisayar yazilimi ve cesitleri, bilgisayar1 agma-kapama, MS-DOS isletim
sistemi, MS-DOS igletim sisteminin temel komutlari, Windows XP isletim sistemine giris,
dosya yonetimi, disk islemleri, sistem ayarlari, donatilar meniisii, bilgisayarlar arasi,
Internet.Ofis programlar1 kullanimi1 (word, excel, powerpoint) kullanimi, formiil olusturma,
sunum hazirlama, gerekli sihirbazlar: kullanma

PAZ0102 Pazarlama Ilkeleri (3-0-3) AKTS : 5

Pazarlamanin konusu, kapsami ve gelisimi. Pazarlamayi etkileyen ¢evresel faktorler. Pazar
bolimlendirme. Pazar aragtirmasi. Tiketici davramsgi. Tiketiciye ulagma yollari.
Endiistriyel alic1 davranigi. Pazarlama karmasi: Urlin, fiyat, dagitim, tutundurma.

PAZ0106 iktisada Giris IT (3-0-3) AKTS : 5

Temel Makroekonomik tanimlar, Milli Gelir ve ekonomik biiyiime, uzun dénemde
ekonomi: Klasik Model, Ekonomik Biiyilime, Para, fiyat diizeyi ve enflasyon, D6viz kurlari
ve Odemeler dengesi, Kisa donemde ekonomi: Toplam arz ve toplam talep, Harcama
carpanlari: Keynesyen Model, Tiirkiye'de enflasyon ve igsizlik, Tiirkiye'de konjonktiirel
dalgalanmalar, Makroekonomik politikalar: Maliye politikasi, Para politikasi, Dig Ticaret:
Ithalat ve Thracat

PAZ0108 Ticaret Hukuku (3-0-3) AKTS : 4

Ticari Isletme Tanimi, Tiirleri, Merkezi ve Subeleri, Devri ve Rehni Kavrami, Ticari Isler
ve Tabi olduklar1 Hiikiimler, Tacir ve Tacir Olmanin Hiikiimleri: Ticaret Unvani, Isletme
Adi, Marka, Ticaret Sicili, Ticari Defterler ve Digerleri. Tacir Yardimcilari: Bagh ve
Bagimsiz Tacir Yardimcilari. Sirketler hukuku, Sirket Tirleri: Adi-Kollektif-Komandit
Sirket. Sermaye Sirketleri: Anonim Sirket, Sermayesi Paylara Boliinmiis Komandit Sirket,
Limited Sirket. Kiymetli Evrak Hukuku: Kiymetli Evrak Tanimi, Ozellikleri ve Tiirleri,
Kiymetli Evrakin Zayi ve Iptali. Kambiyo Senetleri: Kambiyo senetlerinde ehliyet, imza ve
temsil. Kambiyo senetleri tiirii: Cek, Polige ve Bono.

TURGO0102 Tiirk Dili IT (2-0-2) AKTS : 2
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Sozciik tiirleri (isim, sifat, fiil, zamir, baglag, tinlem) ve s6zciik gruplari; tiimce, dgeleri ve
tiirleri; dil yanlglari, anlatim bozukluklari; yazili (makale, fikra, elestiri, deneme, gezi
yazisi, sohbet, biyografi, otobiyografi, 6zge¢mis, siir, ani, 6ykii, roman, mektup, giinlik,
dilekge, tutanak, rapor vs.) ve sozlii (konferans, sempozyum, panel vs.) anlatim tiirleri ve
uygulamalari.

YBDGO0102 ingilizce IT (2-0-2) AKTS : 4

Bu dersin genel hedefi, orta seviyede Ingilizce bilgisi edindirme, okuma, yazma, dinleme ve
konusma becerilerinin edinimini geligtirmedir. Dersin igeriginde, simdiki zaman, gelecek
zaman, karsilagtirmalar, problemler ve &giit alip tavsiye verme, dnerilerde bulunma, present
perfect tense, simdiki zamanin ve genis zamanin farkli kullanimlari, kimi &zel yapilar, sifat
ve zarflar yer almaktadir

ATAGO0102 Atatiirk Ilkeleri ve inkildp Tarihi IT (2-0-2) AKTS : 2

Tiirk halkinin yarattig1, benimsedigi ve devam ettirdigi Atatiirk devrim ve ilkelerini bilimsel
yontemlerle 6grencilere vermek. Universite gengligini iilkenin bolinmez biitiinliigiine sahip
¢ikan; Cumbhuriyet ilkelerine, insan haklarina, laik devlet felsefesine ve hukukun
iistiinliigiine inanan kisiler olarak yetistirmek

II. YIL / III. DONEM

PAZ0205 Tiiketici Davramslari (3-0-3) AKTS : §

Bu dersin amaci, 6grencilerin tiiketici davramglarinin teorik gergevesini 6grenmelerini
saglayarak yasam icinde gozlenen alim davramiglarmin pazarlama iletisim stratejilerine
yansimalarim tartigmaktir. Derste dgrencilerin, tiiketicinin rutin ve karmagik alim siirecinin
tiim agamalarim kavramalar1 amaglanmaktadir. Ogrenciler ders siirecinde, bireyin tiiketim
davramslarim etkileyen gruplar, aile, sosyal sinif, kiiltlir gibi digsal faktorlerin yani sira,
bireyin giidiilenme, algi, ogrenme, kisilik ve tutum gibi ig¢sel dinamiklerini
inceleyeceklerdir.
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PAZ0211 Sosyoloji (3-0-3) AKTS : 4

Dersin igerigi: Bu dersin amaci, sosyolojik tema ve kavramlara iligkin genel bir gergeve
cizmek ve Ogrencilere toplumsal diinyaya bakarken sosyolojik diisiinceyle genel geger
siradan diisiince bi¢imleri arasindaki farki kavrama konusunda bir yetenek kazandirmaktir.
Ogrencilerin ana teorik modelleri kavramalar1 saglanirken, toplumsal yapi, kuram siireg ve
boliinmeleri ¢6ziimleyebilmelerine yardimer olunmaktadir. Ogrencilerin, ¢agdas toplumlarin
degisen dogasi iizerine siirlip giden tartigma ve aragtirmalar1 giincel sosyolojik kuramlarla
bir arada degerlendirilmesi saglanmaktadir

PAZ0203 Borg¢lar Hukuku (3-0-3) AKTS : 4

Bor¢lar hukukunun konusu ve diger hukuk dallar1 ile iligkisi. Borg, borg iligkisi ve
sorumluluk kavramlari. Borg¢larin dogusu ve borg iliskisinin kaynaklari. Sozlesmeler:
Sozlesmelerin meydana gelmesi, sézlesmelerde sekil, s6zlesmelerde irade bozuklugu, gabin
ve temsil. Haksiz fiiller. Sebepsiz zenginlesme. Borglarin hiikiimleri ve ii¢ilincii sahislara
etkisi. Miiteselsil borglar. Sarta bagli borglar. Pey akgesi. Cezai sart. Alacagin temliki.
Borcun nakli. Borglarin sona ermesi. Ozel borg iliskileri (Baslica szlesme tipleri).

PAZ0201 Genel Muhasebe I (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders su konular: igerir: Sirket g¢esitleri, muhasebenin kavram ve prensipleri, finansal
raporlar ve tablolar, muhasebe esitligi ve islemlerin muhasebelestirilmesi, defter-i kebir ve
yevmiye defteri, muhasebe islemleri, gelirler ve giderler, mizanlar, diizeltme kayitlari,
dénem sonu islemleri, yonetim kararlar: i¢in finansal veritabani olusturmak, rapor hazirlama
yontemleri. Bu dersin temel amaci, 6grencilerin muhasebenin is diinyasindaki 6nemini
anlamasini saglamaktir. Bu dersin sonunda, 6grenciler ticari iglemlere ait muhasebelestirme
prosediirlerini 6grenmis olacaktir.

PAZ0207 Uygulamah Istatistik I (2-1-3) AKTS : 5

Bu derste, 6grencilere temel istatistik bilgileri verilmesi amaglanmaktadir. Ele alinan
konular arasinda tanitimsal istatistik, verilerin grafiksel sunumu, gruplandirilmig ve
gruplandirilmamis veriler merkezi egilim ve dagilim Glgiileri ve sekilleri, kesikli ve siirekli
dagilimlar, olasilik, nokta ve aralik tahminleri sayilabilir
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PAZ0209 Satis Yonetimi (3-0-3) AKTS : 4

Satis yonetimi kavramlari, isletme ilkeleri ve satig yonetimi, strateji ve satig yonetimi, satis
temsilcilerinin 6zellikleri, kisisel satis siireci, satig giicliniin se¢ilmesi ve ige alinmasi, satis
giiciiniin egitimi, satig giicliniin motivasyonu, sati§ giiciniin {icretlendirilmesi, satis giiciiniin
performansinin 6lgiilmesi, satista liderlik ile yetki ve sorumlulugun devri, satis takimlarinin
olusturulmasi, satig giicii yoneticisinin tagimasi gereken ozellikler, satig giicii organizasyonu
ve orgiitlemesi.

II. YIL / IV. DONEM

PAZ0206 insan Kaynaklar1 Yonetimi (3-0-3) AKTS : 3

Insan kaynaklar1 yonetiminin genel gergevesi, gelisimi, iky islevleri, ilkeleri, isletmelerde
insan kaynaklar1 planlamasi - iggéren ihtiyacinin tahmini, iggoren tedariki, isgdren segimi
ve Onemi, isgoren se¢iminde kullanilan yéntemler, isgreni ise yerlestirme, egitim ve
gelistirme, orgiitsel sosyalizasyon ve kariyer yonetimi, is analizleri, is tamimlari, is
degerleme/ ilgili kavramlar - is degerleme yontemleri, performans (basar1) degerleme-
performans degerleme yontemleri, iicret ve iicret sistemler - isletme i¢i ticretin olugumu
ticret politikalari

PAZ0204 Sosyal Pazarlama (3-0-3) AKTS : 3

Sosyal Pazarlamada Temel Kavramlar, Kar amaci giitmeyen kuruluslarda sosyal pazarlama,
Uclincii sektérde sosyal pazarlama, Sosyal pazarlama ve Diinyadaki gelismeler, Sosyal
olaylarda sosyal pazarlamanin etkinligi, Kampanya kavrami ve tasarimi, Sosyal olay
pazarlamasi ve Sosyal pazarlamada etik konulari irdelenecektir.

PAZ0210 Stratejik Yonetim (3-0-3) AKTS : 3

Yoénetim tanimi; yOnetim siirecinin temel ozellikleri; isletmeler i¢in Onemi; benzer
kavramlarla karsilastirma; yonetim biliminin gelisimi; modern yonetim akimlari; yonetim
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diislincesi ve Orgiit kurami; karsilagtirma ve degerlendirme; yonetim sistemi; yOnetimde
karar alma; yetki ve gii¢ kavramlari; 6zellikleri; yetki gocerimi; organizasyon kavrami:
ozellikleri, ilkeleri, organizasyon siireci ve planlama stireci ile karsilagtirma,
bolimlendirme, kadrolama; 6zellikleri, kadrolama siireci; yoneltme: 6zellikleri, yoneltme
siireci; organizasyon yapilari; klasik yaklasimdan giiniimiize organizasyon yapilarindaki
degisim; karsilastirma; koordinasyon; denetim: 6zellikleri, denetim siireci.

PAZ0202 Genel Muhasebe II (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders su konular1 icermektedir: Kasa islemlerinin kontrolii, ¢ek hesaplarinin kontrolii,
banka iglemlerinin kontrolii — banka mutabakati, diger hazir degerler, pazarlanabilir menkul
kiymetler- hisse senetleri, pazarlanabilir menkul kiymetler — tahviller, alacaklara giris-
alacaklarin ¢esitleri, alacak senetlerinin 1skonto edilmesi, tahsil edilemeyen alacaklarin
muhasebelestirilmesi — ¢liriik alacaklar, tahsil edilemeyen alacagin kayittan silinmesi, karar
verilerin muhasebe bilgilerini kullanmalari. Bu ders, 6grencilerin muhasebe uygulamalari
hakkinda bilgi sahibi olmalarin1 saglamaktadir. Bu ders ile 6grenciler muhasebe
uygulamalar1 hakkinda fikir sahibi olurlar.

PAZ0208 Uygulamah Istatistik IT (2-1-3) AKTS : 4

Bu derste, 6grencilerin birinci yariyilda 6grendikleri istatistiki bilgilerin derinlestirilmesine
ve bu bilgilerin uygulamada nasil kullanildigi hakkinda bir fikir sahibi olmalari
amaglanmistir. Ele alinan konular arasinda hipotez testi, regresyon analizi, parametrik
olmayan testler ve varyans analizi sayilabilir.

PAZ0212 Staj I

20 Isgiinti

IIL YIL / V. DONEM
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PAZ0301 Pazarlama Arastirmalari (2-1-3) AKTS : 4

Pazarlama aragtirmasi kavrami; tanimi; onemi ve uygulama alanlari; diger bilim dallariyla
iligkisi ve sinirlari; organizasyon igindeki yeri; arastirma siirecinin tanimlanmasi; problemin
ortaya konmasi; veri kaynaklarinin belirlenmesi

PAZ0307 Tiirkiye Ekonomisi (3-0-3) AKTS : 4

Tiirkiye ekonomisinin tanimi ve kapsami. 1923-1960 dénemi Tiirk ekonomisi: Ekonomik
gelisme ve iiretim yapisi, tasarruflar, i¢ ticaret hadleri ve vergileme, istihdamda gelismeler,
dis ticarette gelismeler. 1960-1994 dénemi Tiirk ekonomisi: ekonomik gelisme, {iretim,
verimlilik, sektorler arasi baglantilar, finansman, istihdam, dis ticaret. 1995 den sonraki
gelismeler. Temel ekonomik sorunlar ve ¢dziim yollar:

PAZ0309 Girisimcilik (3-0-3) AKTS : 4

Girisimcilik ile ilgili kavramlar; girisimeiligin 6nemi ve gelisimi; girisimcilerdeki
ozellikler; i¢ ve dis girisimcilik; girisimcilikte motivasyon; girisimcilikte yaraticilik ve
yenilik¢ilik; bulus, marka ve tasarimlarin korunmasi; girisimcilikte is fikirleri; is plam
hazirlama ve dokiiman haline getirilmesi; is plani iginde yonetim, pazarlama, finans ve
tiretim planlari; girisimcilik Sykiileri; girisimcilikte rnek olay incelemeleri

PAZ0305 Stratejik Pazarlama Yonetimi (3-0-3) AKTS : 5

Stratejik pazarlama yonetimi dersinde pazarlama metotlarinin stratejik bakis agisiyla
uygulanabilmesi i¢in gerekli altyapi 6grencilere kazandirilir. Isletme analizi, sektor ve
rekabet analizi, miisteri analizi, rekabet ve konumlandirma stratejileri, yeni pazarlara giris
stratejileri, pazar konumuna gore pazarlama stratejileri gibi konu basliklar1 incelenir.

PAZ0303 Halkla iliskiler (3-0-3) AKTS : 5

Bu belge, glivenli elektronik imzaile imzalanmistir.
Belge Dogrulama Kodu: TDPF7EA Belge Takip Adresi: https://ubys.ibu.edu.tr/ERM S/Record/ConfirmationPage/| ndex



Halkla iligkilerin tanimi ve karmasi; diinyada ve Tiirkiye'de halkla iligkilerin tarihsel
gelisimi; kamu ve 06zel kuruluslarda halkla iligkilerin gelisimi; halkla iligkilerde
mesleklesme ve temel ilkeler; halkla iligkiler b6liimiiniin organizasyon igindeki yeri; kurum
i¢i halkla iligkiler; halkla iligkilerde arastirma; halkla iligkiler kampanya planlamasi:
sorunun saptanmasi ve hedeflerin belirlenmesi, uygulama, degerleme; halkla iligkiler
aracglari: yazili araglar, gérsel-igitsel araglar, diger araglar.

IILYIL / VI. DONEM

PAZ0302 Pazarlama Mevzuati ve Etigi (3-0-3) AKTS : 3

Hukuka iliskin kavramlar, tiiketici haklari, tiikketici koruma kanunu, ticari reklam ve ilanlara
iligkin yonetmelik, etiket-tarife ve fiyat listesi yonetmeligi, garanti ve garanti belgesine
iliskin yonetmelik, kapidan satiglara iligkin yonetmelik, rekabet ve rekabetin korunmasi
hakkindaki kanun, marka ve markalar kanunu, fikir ve sanat eserleri kanunu.

PAZ0310 Reklamcilik lkeleri ve Yonetimi (3-0-3) AKTS : 3

Reklamciliga Genel Bakis, Reklamciligin Sosyal Ekonomik Ve Yasal Yonleri, Reklameilik
Kurumlari, Reklam Kampanyasinm1 Planlanmasi, Reklam Metni Yazimi, Basili Medya I¢in
Reklam Yaratimi, Medya Planlama Ve Se¢imi Ve Reklam Biitgesi, Reklam Etkinliginin
Olgiilmesi, Tiirkiye’de Reklameilik Ve Uluslararas: Reklamcilik.

PAZ0306 Biitiinlesik Pazarlama Iletisimi (3-0-3) AKTS : 3

Biitiinlesik pazarlama iletisimin bilesenlerini igeren bu ders; gelisim siireci ve giintimiizdeki
isleyisi, biitliinlesik pazarlama programi olusturmanin temelleri, iletisim y6niiniin
planlanmasi, iletisim tasariminda yaraticilik, biitiinlesik pazarlama iletisimin Glgiilmesi,
tiiketici tepkisinin dlgiilmesi, pazarlama iletisiminde giincel yaklasimlar ve yeni y6ntemler
gibi konular1 icermektedir.
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PAZ0312 Staj 11

20 Isgiinii

PAZ0304 Marka Yonetimi (3-0-3) AKTS : 4

Markalar ve marka yonetimine iligkin temel kavram ve tanimlar; marka degeri kavrami;
marka konumlandirma; marka degeri yaratmak igin marka bilesenlerinin segimi; marka
degeri yaratmak igin pazarlama programlarimin tasarimi; marka degeri yaratmak igin
biitiinlesik pazarlama iletisimi; marka degeri dlgme ve degerlendirme sistemleri; marka
stratejileri tasarim ve uygulamasi; marka uzantilari; marka yonetiminde siirdiiriilebilirlik:
markalarin zaman i¢inde yonetimi; markalarin kiiresel y6netimi; marka yonetiminde
organizasyonel ve yonetsel konular.

PAZ0308 Hizmet Pazarlamasi (3-0-3) AKTS : 4

Hizmet kavrami, hizmetlerin 6zellikleri, hizmet sektdriiniin gelisimi ve biiylime nedenleri,
hizmet pazarlama karmasi, bir iiriin olarak hizmet, hizmetlerde fiyatlandirma, dagitim,
tutundurma, hizmetlerde insan 6gesi, hizmetlerde siireg ve fiziksel geler, hizmet kalitesi ve
Olgtimii

IV. YIL / VII DONEM

PAZ0405 Bilimsel Arastirma Yontemleri (3-0-3) AKTS : 5

Bilim ve temel kavramlar (olgu, bilgi, mutlak v.b.), bilim tarihine iliskin temel bilgiler,
bilimsel arastirmanin yapisi, bilimsel yontemler ve bu yontemlere iliskin farkli goriisler,
problem, arastirma modeli, evren ve Orneklem, verilerin toplanmasi ve veri toplama
yontemleri (nicel ve nitel veri toplama teknikleri), verilerin kaydedilmesi, analizi,
yorumlanmasi ve raporlagtirilmasi
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PAZ0409 s Hukuku (3-0-3) AKTS : 4

Temel kavramlar, is s6zlesmesi, kurulmasi, taraflarin borglari, sona ermesi, igin
diizenlenmesi ile ilgili kavramlar.

PAZ0403 Tedarik Zinciri Yonetimi (3-0-3) AKTS : 4

Tedarik zinciri kavrami, kamegi etkisi / tedarik zincirinde karmagiklik, tedarik zinciri
yonetimi ,tedarik zinciri stratejileri, scor modeli, tedarik zinciri yonetiminde organizasyon,
performans y6netimi ve kiyaslama / ag tasarimi, tedarik¢i yonetimli envanter,ortaklasa
tahmin planlama ve ikmal, tedarik zinciri yonetimi yazilimlari, 4 pl kavrami

PAZ0407 Dis Ticaret Islemleri (3-0-3) AKTS : 5

Temel dis ticaret islemlerine iliskin kavramlar1 anlama ve dig ticaret uygulamalarini
yapabilme, dig ticaret belgelerinin diizenlenmesi, teslim sekillerinin agiklanmasi ve
uygulamalarinin gosterilmesi, 6deme yontemlerinin agiklanmasi ve o6zellikle akreditifli
islemlerin uygulamalarinin gosterilmesi.

PAZ0401 Perakende Yonetimi (3-0-3) AKTS : 4

Bu derste, market, siipermarket gibi mecralarda yapilmasi gereken pazarlama faaliyetlerini
anlatmaktadir. Perakendecilikte miisteri hizmetleri ve iligkileri , fiyatlama, kasiyer, satis
danigsmani gibi gorevlilerin egitimi, yapmas: gerekenler, miisteri sikayetleri, magaza
atmosferi gibi konular ele alinmaktadir.

IV. YIL / VIII. DONEM
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PAZ0404 Bitirme Projesi (1-1-2) AKTS : §

Ogrenciler bireysel olarak bir &gretim elemani danigmanlifinda belli bir konuda dénem
ddevi hazirlayacaklardir.

PAZ0410 is Ahlaki (3-0-3) AKTS : 4

Isletme orgiitlerinin i¢ ve dig gevresiyle ig ahlaki ve sosyal sorumluluk dogrultusunda
iliskiler gelistirme ve siirdiirmenin geregini kavrama, bunun yol, yontem ve araglarim
6grenme.

PAZ0408 Uluslararasi Pazarlama (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders, &grenciye uluslararasi pazarlama ortamini ve uluslararasi pazarlara yonelik
pazarlama uygulamalarini ve stratejilerini tamitmayi amaglamaktadir. Dersin sonunda,
ogrenci uluslararas1 pazarlarda ekonomik, kiiltiirel ve politik/hukuki kisitlamalar:
anlayabilecek, uluslararasi pazarlarda operasyonlarim yiiriiten bir sirketin pazarlama
karmasim planlayabilecek ve yurtdigindaki pazarlama faaliyetlerini kontrol eden bir sistem
gerceklestirebilecektir.

PAZ0406 E-Ticaret (3-0-3) AKTS : 4

Diinyada hizla gelisen pazarlama ortamlarini ve imkanlarini tamitmak, pazarlama bilgilerini
elektronik ticaret ortamlarina nasil uygulayabileceklerini 6gretmek, elektronik pazarlardaki
firsatlar1 analiz etme ve buralara uygun pazarlama stratejileri gelistirme ve uygulama bilgi
ve becerisi kazandirmak.

PAZ0402 Pazarlamada Giincel Konular (3-0-3) AKTS : 5

Son donemde ortaya ¢ikan pazarlama kavramlarini incelemeye yonelik bir derstir. .
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PAZ0412 Miisteri Iliskileri Yonetimi (3-0-3) AKTS : 4

Bu dersin amaci 6grencilere miisteri iligkileri ile ilgili kavramlari, miisteri tutma, kazanma,
deger olusturma, miisteri iligkileri 6lgme gibi kavramlari 6gretmektir. Dersin igerigi,
misteri iligkileri yonetiminin tanimi, 6zellikleri, bilesenleri, miisteri iligkilerinin ilkeleri,
miisterilerle iletisim modelleri, miisteri hizmeti, miisteri hizmet kalitesi, miisteri kazanma ve
tutma, miisteri iligkilerinin ol¢tilmesi, miisteri odakli kiiltiiriin olusturulmas: ve miigteri
iligkilerinde yeni boyutlar1 icermektedir.

SECMELI DERSLER

PAZ0111 iletisim Teknikleri (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders igerifinde sozel iletisim; bireyleraras: iletisimin bir boyutu olarak konusma
becerileri; bireylerarasi iletisimin bir boyutu olarak dinleme becerileri; sdzsiiz iletisim;
isaretler ve anlamlar; stres ve stres yonetimi; grup; grup dinamikleri, grupta degisim ve
etkilenme; kiiglik grup 6zellikleri ve kii¢iik gruplarda konusma; ikna, konusma ve dinleme;
bireyleraras: iletisimde zaman ve zaman yonetimi; kiiltiir ve iletisim kavramlarina yer
verilmektedir.

PAZ0113 Psikoloji (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders, psikolojinin temel konularini, kuramlarini, aragtirma alanlarin1 ve ydntemlerini
tanitmay1 amaglayan bir derstir. Dersin baginda, psikolojinin bir bilim olarak nasil gelistigi
ve arastirma yontemleri yer alir. Ilk kapsanan alan benlik ile ilgilidir. Bu baglamda, kisilik
kuramlarinin yan sira biligsel, fiziksel ve sosyal agidan yasam boyu gelisim konular1 ele
alinir. Sosyal psikoloji, yani duygu, diisiince ve davraniglarimizin sosyal ¢evreden nasil
etkilendigi ile ilgili konular ikinci temel alami olusturur. Ugiincii olarak, duygular ve
gldiiler, beynin nasil ¢alistig1, diinyay: nasil algiladigimiz gibi fiziksel benligimizi daha
yakindan ilgilendiren konular islenir. Son olarak da, biligsel psikoloji ve ruh sagligi alanina
giren konular kapsanir.
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PAZ0109 Diksiyon ve Etkili Konusma (3-0-3) AKTS : 4

Diksiyon sesin giizel ¢ikmasimi ve sozlerin dogru seslendirilmesini amaglayan sanatin
adidir. Giizel ve etkili konusma diksiyon (s6ylenis-telaffuz) insanlarin gerek giindelik
gerekse is hayatinda, karsisindaki etkilemek i¢in ¢ok 6nemlidir. Ders igeriginde; Konusma
Kavrami: Iletisim-Dil-Diisiince ve Konusma iliskisi, Iletisimde S6zlii ve Yazili Anlatimin
Yeri gibi kavramlar ele alinmaktadir.

PAZ0112 Uretim Yonetimi (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders, iiretim siireglerinin tasarim, planlama ve kontrol adimlarina ait problemlerin
¢coziimii igin temel kavram ve matematiksel teknikleri Ogrencilere katarmay:
amaglamaktadir. Kaynak planlama, talep tahmini, iiretim planlama, ana tiretim ¢izelgeleri,
malzeme gereksinim planlamasi, kapasite planlama, giincel tiretim prensipleri ve siirekli
iyilestirme bagliklar1 dersin igerigini 6zetlemektedir

PAZ0114 Rekabet Yonetimi (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders, is diinyasinda rekabet olgusunu incelemektedir. Rekabet stratejilerine iligkin teorik
tartismalar1 inceleyerek rekabet stratejilerinin belirlenmesi ve uygulanmasina iliskin
cerceveleri inceleme ve analiz etmeyi amaglamaktadir.

PAZ0110 Finansal Yonetim (3-0-3) AKTS : 4

Finansal yonetimin tanimi, paranin zaman degeri, finansal analiz, finansal planlama ve
denetim, kisa vadeli fon kaynaklari, orta vadeli fon kaynaklari, uzun vadeli fon kaynaklari,
sermaye maliyeti ve optimal sermaye yapisi, kar pay1 dagitim politikasi, ¢alisma sermayesi
yonetimi, nakit ve nakit benzeri varliklarin ySnetimi, alacak ve stok yOnetimi, sermaye
biitcelemesi, para ve sermaye piyasasi (araglari, kurumlari), hisse senedi ve tahvil
degerlemesi.

PAZ0213 Karar Verme Yontemleri (3-0-3) AKTS : 4
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Bu derste isletmelerde karsilagilan yonetsel ve teknik problemlerin ¢6ziimiinde karar
vermeye yardimci olacak ¢esitli karar verme teknikleri hakkinda G6grencinin
bilgilendirilmesi amaglanmistir.

PAZ0215 Yo6netim ve Organizasyon (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders o&grencilere; Yonetim Siirecine Giris, Isletmenin Genel Esaslari, Y&netim
Diisiincesinin Evrimi, Yonetim Siirecinin Evreleri, Isletmenin Kurulus Sorunlari,
Isletmelerde Hukuki Organizasyon, Orgiitleme Temel ilkeleri, Organizasyonlarda Yapisal
Degisim, Organizasyon Yapisinin Sekillendirilmesi,Yo6netici Degerleme, Yonetimde Bilgi
ve Bilgisayarin Rolii gibi konular1 6gretmeyi amaglamaktadir.

PAZ0217 Inovasyon ve Yeni Uriin Gelistirme (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders; yaraticilik ve yeni irlin kavramlari, yeni irtin gelistirme ile ilgili alternatif
stratejilerin analizi, yeni lirlin gelistirme siirecinin tanitilmasi, yeni {iriin gelistirme siirecinin
asama agama analizi, proje ¢aligmasi siireclerini igermektedir.

PAZ0219 Mikro Ekonomi (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders, 6grencilere mikroekonomi dalindaki temel bilgileri 6gretmeyi amaglamaktadir. Ele
alinan konular arasinda arz, talep ve denge, tiiketici ve iretici davramiglari, iiretim ve
maliyetler, refah ekonomisi, tekel ve oligopol piyasalari, oyun teorisi, digsalliklar, risk ve
belirsizlik sayilabilir.

PAZ0218 Endiistriyel Pazarlama (3-0-3) AKTS : 4

Pazarlama dersleri agirlikli olarak tiiketim pazarlarina yonelik islenmektedir. Halbuki
endiistriyel pazarlar biiylik ve 6nemlidir. Bundan dolay1 ve ayrica endiistriyel pazarlarin
tiiketim pazarlarindan oldukga farkli olmasi sebebiyle ayr1 bir ders olarak okutulmasinda
fayda bulunmaktadir. Is hayatinda endiistriyel alim veya satisin nasil yapildigi, alimlarda
nelere dikkat edilmesi gerektigi, endiistriyel satista 6nemli noktalar bu derste 6zellikle
vurgulanmaktadir. Dersin amaci 6grencilerin endiistriyel pazarlarin tiiketim pazarlarindan
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farklarini, satinalma siireglerini, tedarikgileri segme ve degerlendirme yontemlerini ve
endiistiryel pazarlama y6netimini 6grenmelerini saglamaktir.

PAZ0220 Makro Ekonomi (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders, 6grencilere makroekonomi dalindaki temel bilgileri 6gretmeyi amaglamaktadir.
yan bir giris dersidir. Ele alinan konular arasinda milli gelir, toplam talep, toplam arz, uzun
dénemde para ve fiyat seviyesi, enflasyon ve igsizlik iliskisi, ekonomik dalgalanmalar ve
biiyiime yer almaktadir

PAZ0214 Davranis Bilimleri (3-0-3) AKTS : 4

Davraniglarin temelindeki belli basli mekanizmalarla ilgili konularda bilgilenmek, bireysel
ve sosyal diizeydeki davranislardan drnekler gorerek insanin dogasi ve isleyisini anlamak ve
bu bilgileri hem kendini, hem de ¢evresindekileri tanimak {izere kullanmak.

PAZ0216 Emlak Pazarlamasi (3-0-3) AKTS : 4

Pazarlama stratejisi olusturma, stratejiyi yonetme ve bu ydnetim siirecinin emlak sektSriine
uyarlanmasi bilgi ve becerilerinin kazandirilmasi.

PAZ0317 Turizm Pazarlamasi1 (3-0-3) AKTS : 4

Bu ders ile Konaklama, Seyahat ve Yiyecek icecek isletmeleri igin Pazarlama ilkelerini
yorumlayabilme ve genel pazarlama uygulamalarini gegeklestirebilme bilgi ve becerilerini
kazandirmayi hedeflemektedir.

PAZ0313 Yoneylem Arastirmalar: (3-0-3) AKTS : 4
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Yoneylem arastirmasinin temel dzellikleri ve kullanim alanlari. Dogrusal programlama (DP)
modelinin temel unsurlari. C6ziim yontemleri: Grafik yontemi ve simpleks yontemi. DP
modellerinde karsilasilan teknik sorunlar. Dualite ve duyarlilik analizi. Uygulama 6rnekleri.

PAZ0311 Pazarlama Arastirmasi Veri Analizi (3-0-3) AKTS : 4

Pazarlama arastirmasi kavrami; tanimi; 6nemi ve uygulama alanlari; diger bilim dallariyla
iligkisi ve sinirlari; organizasyon igindeki yeri; aragtirma siirecinin tanimlanmasi; problemin
ortaya konmasi; veri kaynaklarinin belirlenmesi

PAZ0315 Sigorta Pazarlamasi (3-0-3) AKTS : 4

Sigorta pazarlamasina giris, Pazarlama Teknikleri, Etkin Dinleme, Miisteri davraniglari,
Miisteri Tkna teknikleri, Olay galigmasi, Hayat sigortas: iiriinlerinin Pazarlanmasi, Bireysel
Emeklilik Sigortas: tirlinlerinin Pazarlanmasi, Saglik Sigortasi iiriinlerinin Pazarlanmasi,
Elementer sigorta tirlinlerinin pazarlanmasi gibi konular1 igermektedir.

PAZ0320 Pazarlama Analiz ve Stratejileri (3-0-3) AKTS : 4

Dersin amaci, pazarlama ve marka stratejilerinin verimli bir sekilde kullanilmasini
aktarmaktir. Bu ders kiiresel, yerel ve uluslararasi marka ve firmalarin ger¢ek basari ve
basarisizlik vakalarini incelemek iizere tasarlanmistir. Dersler interaktif islenecek ve belirli
haftalarda sektordeki farkli endiistrilerden pazarlama alaninda profesyonel kisiler konuk
konugmaci olarak katilacaklardir

PAZ0316 Pazarlama Simiilasyonu (3-0-3) AKTS : 4

Bilgisayar ortaminda bir sirket olusturularak igletmelerin satig ve karimi arttirmaya yonelik
simulasyon programlariyla teorik bilgilerin uygulamaya déniistiiriilmesidir.
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PAZ0314 Iliskisel Pazarlama (3-0-3) AKTS : 4

Iliskisel pazarlamada temel kavramla, pazarlamada hedef pazar se¢imi ve konumlandirma,
Iliskisel pazarlama stratejisi, Uygulamada iligkisel pazarlama, Miisteri iligkileri yonetimi,
Ormnek olay ¢oziimlemeleri, Iliskisel pazarlama uygulamalarinin kontrolii gibi konular
icermektedir.

PAZ0318 Yatirim Proje Analizi (3-0-3) AKTS : 4

Proje Yonetiminin Yapisi ve Igerigi, Strateji ve Proje Yonetimi, Proje Planlama ve
Cizelgeleme: Araglar ve Teknikler, Planlarin Analizi: Zaman, maliyet ve kalite planlarinin
analizi, Risk Yonetimi, Projelerde Toplam Kalite Yonetimi, Projelerde Insan Kaynaklar
Yonetimi, Proje Organizasyonu ve proje ekipleri, Yonetim ve Liderlik, Problem ¢6zme ve
karar verme teknikleri, Projenin sona erdirilmesi.

PAZ0415 Depo ve Stok Yonetimi (3-0-3) AKTS : 4

Isletmelerde stok kavrami ve stok yonetimi ile ilgili asamalar incelenecektir.

PAZ0411 Lojistik Yonetimi (3-0-3) AKTS : 4

Lojistik yonetiminin temeli, iriinlerin kullanicilara ulastirilmasinda, farkli tasima
sistemlerinin 6nemi ve kapsami, bunlarin yaninda hukuk ve diizenlemeleri ve maliyet
sistemi gibi konular1 ele almaktadir.

PAZ0417 Saghk Pazarlamas1 (3-0-3) AKTS : 4

Dersin amac1 6grencileri; saglik kurumlarinda pazarlama aktivitelerinin sagladigi avantajlar;
saglik hizmetleri i¢in kurumsal imaj gelistirmeye yonelik pazarlama iletimi stratejilerinin
gelistirilmesine yonelik temel prensipler hakkinda bilgilendirmektir.
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PAZ0413 Risk Yonetimi (3-0-3) AKTS : 4

Riske ait temel kavramlar, risk degerlemesi, risk yonetim modelleri ve uygulamalari,
operasyonel, piyasa ve likidite riski, sabit yatirnmlarda risk yonetimi gibi konular
igermektedir.

PAZ0414 Sosyal Medya Pazarlamasi (3-0-3) AKTS : 4

Son dénemde ortaya ¢ikan Sosyal Medya kavrami ile pazarlama iligkisini ele almaktadir.

PAZ0416 Dijital Pazarlama (3-0-3) AKTS : 4

Bu derste dijital pazarlama kavraminin teorik altyapisini incelenecektir. Dijital pazarlama
ile ilgili kavramlar incelenecektir.

PAZ0418 Tarimsal Pazarlama (3-0-3) AKTS : 4

Tarimsal pazarlama, tarimsal {irtinlerin Ureticiden son tiiketiciye kadar akisimi saglayan
olaylar1 ve bu akistan dogan faaliyetleri inceleyen bilim dali olarak tanimlanmaktadir.
Derste, pazarlama ile ilgili temel kavramlar, pazarlama anlayisi ve yaklagsimlarinin yanisira,
tarimsal iriinlere yonelik dagitim kanallari, pazarlama hizmetleri, pazarlama karmasi-
stratejileri, pazar ve pazarlama arastirmalari, hedef pazar se¢imi, pazarlama masraflar1 ve
marj1 gibi konularda temel-teorik bilgilerin ve uygulamadaki durumun incelenmesi
amaglanmaktadir. Tarimsal {irlin pazarlarina yonelik sorunlarin irdelenmesi ile cesitli
Onerilerin-stratejilerin gelistirilmesi hedeflenmektedir.
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Gerede Uygulamali Bilimler Yiiksekokulu

Pazarlama Boliimii Ders Plani

YiL1/DONEM 1

Ders Kodu Ders Adi Ders Tiirii T u L Kredi AKTS
PAZ0101 isletme Bilimine Girig Zorunlu 3 0 0 3 5.00
PAZ0103 Matematik Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0105 iktisada Giris | Zorunlu 3 0 0 3 5.00
PAZ0107 Hukukun Temel Kavramlari Zorunlu 3 0 0 3 4.00

TURG0101 Tark Dili | Zorunlu 2 0 0 2 2.00

YBDGO0101 ingilizce | Zorunlu 2 0 0 2 4.00

ATAG0101 Atatiirk ilke ve inkilap Tarihi | Zorunlu 2 0 0 2 2.00

SECMELI DERSLER (1 Adet Segilecek)
PAZ0109 Diksiyon ve Etkili Konugma Secmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0111 iletisim Teknikleri Segmeli 3 0 0 4.00
PAZ0113 Psikoloji Sec¢meli 3 0 0 4.00
TOPLAM 21 0 0 21 30.00
YiL1/ DONEM 2

Ders Kodu Ders Adi Ders Turii T U L Kredi AKTS
PAZ0102 Pazarlama ilkeleri Zorunlu 3 0 0 3 5.00
PAZ0104 Temel Bilgi Teknolajileri Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0106 iktisada Giris Il Zorunlu 3 0 0 3 5.00
PAZ0108 Ticaret Hukuku Zorunlu 3 0 0 3 4.00

TURG0102 Tark Dili Il Zorunlu 2 0 0 2 2.00

YBDG0102 Yabanci Dil Il (ingilizce) Zorunlu 2 0 0 2 4.00

ATAG0102 Atatiirk ilkeleri ve inkilap Tarihi Il Zorunlu 2 0 0 2 2.00

SECMELI DERSLER I1 (1 Adet Segilecek)
PAZ0110 Finansal Yénetim Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0112 Uretim Yénetimi Secmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0114 Rekabet Yonetimi Segmeli 3 0 0 3 4.00
TOPLAM 21 0 0 21 30.00
YIL2 / DONEM 3

Ders Kodu Ders Adi Ders Tiirii T u L Kredi AKTS
PAZ0201 Genel Muhasebe | Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0203 Borglar Hukuku Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0205 Tiiketici Davraniglari Zorunlu 3 0 0 3 5.00
PAZ0207 Uygulamali istatistik | Zorunlu 2 1 0 3 5.00
PAZ0209 Satig Yonetimi Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0211 Sosyoloji Zorunlu 3 0 0 3 4.00

SECMELI DERSLER 11l (1 Adet Segilecek)
PAZ0213 Karar Verme Yontemleri Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0215 Yénetim ve Organizasyon Secmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0217 inavosyon ve Yeni Uriin Gelistirme Secmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0219 Mikro Ekonomi Segmeli 3 0 0 3 4.00
TOPLAM 20 1 0 21 30.00
YIL2 / DONEM 4

Ders Kodu Ders Adi Ders Tiirii T u L Kredi AKTS
PAZ0202 Genel Muhasebe II Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0204 Sosyal Pazarlama Zorunlu 3 0 0 3 3.00
PAZ0206 insan Kaynaklari Yoénetimi Zorunlu 3 0 0 3 3.00
PAZ0208 Uygulamali istatistik Il Zorunlu 2 1 0 3 4.00
PAZ0210 Stratejik Yonetim Zorunlu 3 0 0 3 3.00
PAZ0212 STAJI Zorunlu 0 0 0 0 5.00

SECMELI DERSLER IV(2 Adet Segilecek)
PAZ0214 Davranis Bilimleri Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0216 Emlak Pazarlamasi Secmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0218 Endiistriyel Pazarlama Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0220 Makro Ekonomi Secmeli 3 0 0 3 4.00
TOPLAM 20 1 0 21 30.00
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YIL3/ DONEM 5

Ders Kodu Ders Adi Ders Tiirii T U L Kredi AKTS
PAZ0301 Pazarlama Aragtirmalan Zorunlu 2 1 0 3 4.00
PAZ0303 Halkla iliskiler Zorunlu 3 0 0 3 5.00
PAZ0305 Stratejik Pazarlama Yonetimi Zorunlu 3 0 0 3 5.00
PAZ0307 Tiirkiye Ekonomisi Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0309 Girigimcilik Zorunlu 3 0 0 3 4.00

SECMELI DERSLER V (2 Adet Segilecek)
PAZ0311 Pazarlama Arastirmasi Veri Analizi Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0313 Yéneylem Arastirmalari Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0315 Sigorta Pazarlamasi Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0317 Turizm Pazarlamasi Segmeli 3 0 0 3 4.00
TOPLAM 20 1 0 21 30.00
YIL 3 / DONEM 6

Ders Kodu Ders Adi Ders Tiirti T u L Kredi AKTS
PAZ0302 Pazarlama Mevzuati ve Etigi Zorunlu 3 0 0 3 3.00
PAZ0304 Marka Yoénetimi Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0306 Bittinlesik Pazarlama iletigimi Zorunlu 3 0 0 3 3.00
PAZ0308 Hizmet Pazarlamasi Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0310 Reklamcilik ilkeleri ve Yonetimi Zorunlu 3 0 0 3 3.00
PAZ0312 STAJ I Zorunlu 0 0 0 0 5.00

SECMELI DERSLER VI (2 Adet Segilecek)
PAZ0314 iliskisel Pazarlama Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0316 Pazarlama Simulasyonu Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0318 Yatirim Proje Analizi Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0320 Pazarlama Analiz ve Stratejileri Segmeli 3 0 0 3 4.00
TOPLAM 21 0 0 21 30.00
YIL4 / DONEM 7

Ders Kodu Ders Adi Ders Tiirii T U L Kredi AKTS
PAZ0401 Perakende Yonetimi Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0403 Tedarik Zinciri Yonetimi Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0405 Bilimsel Arastirma Yontemleri Zorunlu 3 0 0 3 5.00
PAZ0407 Dig Ticaret islemleri Zorunlu 3 0 0 3 5.00
PAZ0409 is Hukuku Zorunlu 3 0 0 3 4.00

SECMELi DERSLER VII (2 Adet Segilecek)
PAZ0411 Lojistik Yonetimi Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0413 Risk Yonetimi Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0415 Depo ve Stok Yonetimi Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0417 Saglik Pazarlamasi Segmeli 3 0 0 3 4.00
TOPLAM 21 0 0 21 30.00
YIL4 / DONEM 8

Ders Kodu Ders Adi Ders Tiirl T U L Kredi AKTS
PAZ0402 Pazarlamada Giincel Konular Zorunlu 3 0 0 3 5.00
PAZ0404 Bitirme Projesi Zorunlu 1 1 0 2 5.00
PAZ0406 E-Ticaret Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0408 Uluslararasi Pazarlama Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0410 is Ahlaki Zorunlu 3 0 0 3 4.00
PAZ0412 Miisteri iliskileri Yénetimi Zorunlu 3 0 0 3 4.00

SECMELI DERSLER VIII (1 Adet Segilecek)
PAZ0414 Sosyal Medya Pazarlamasi Segmeli 3 0 0 3 4.00
PAZ0416 Dijital Pazarlama Secmeli 3 4.00
PAZ0418 Tarimsal Pazarlama Segmeli 3 4.00
TOPLAM 19 1 0 20 30.00
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